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Under paskhelgen har det varit brada tider for Fanthyttans fritidsmébler. Med
regionens stérsta sortiment pa dynor och tva stora utstallningshallar fulla av
tradgardsmobler har kunderna strommat till. Lars Garlid, som tog 6ver
ruljangsen fér tva ar sedan, ar nojd. - Det ska lona sig att aka till Fanthyttan,
sager Lars Garlid. Vi kan erbjuda mycket bra kvalitet till valdigt laga priser
och det har kunderna upptéackt. Vi far kunder énda fran Orebro och Karlstad.

Fanthyttans fritidsmobler ar en inarbetad butik som funnits sedan 1983. Det var
ddvarande ICA-handlaren Bengt Eriksson som omvandlade mataffaren till mébelbutik,
med inriktning pa tradgard och fritid. Men for tva ar sedan var det dags att trappa ned
och da sag Lars Garlid ett fint tillfalle.

— Jag arbetar pa Meritor men sag detta som en chans att prova nagot annat i livet, forklarar Lars Garlid.
Man far jobba hart under sommarsasongen men det ar verkligen roligt.

Butiken har ett stort och brett sortiment och det mesta gar att bestalla. Aven inom fritidsmaobler gar trenderna
fram och tillbaka. Fér narvarande &ar det mébler som ar tillverkade av konstrotting och teak som saljs allra



mest.

— Varje host aker jag till Smaland och gor inkop till varen, berattar Lars Garlid. D& géller det att vara fore
modetidningarna nar det galler att vélja farg och form pa textilier och material. Arets farg &r orange och nu
finns det har manga brandgula kuddar och dynor att valja mellan.

Fanthyttans fritidsmobler har 6ppet frdn mars till oktober. Men det ar tiden fram till midsommar som den
mesta forséljningen ager rum.

— Efter midsommar ar det lugnare och da ar det hemmafixaren som byggt om altanen eller uteplatsen som
besoker oss.

Lars Garlid har en prisfilosofi som gar ut pa att standigt laga priser eller tillfalligt nedsatta specialvaror. Pa
Fanthyttans fritidsmobler reas aldrig moblerna ut.

— Nej, nagra realisationer har jag aldrig. Alla kunder ska alltid lamna affaren och kanna att man gjort en bra
affar. Da ar det battre att priset fran borjan ar anpassat och att man som kund far bra service.

For Lars Garlid ar motet med kunderna och viljan att ge god service en viktig drivkraft. M@nga som kommer
till butiken stannar och pratar bort en stund 6ver en kopp kaffe. Den forre agaren, Bengt Eriksson, ar kvar i
verksamheten och hjélper bland annat till med transporter.

— Jag trivs verkligen, sager Lars Garlid. Men jag skulle aldrig ha klarat 6vertagandet utan Bengt Erikssons
fina stod. Han och manga andras hjalp betyder mycket.
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