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En skal fér samarbetet

Storaforetag slar sig in pa marknaden i
Iran
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Eurolube i Stora har rott i land ett avtal med en distributér i Iran, ett avtal
som nu ger dem chansen att sla sig in pa en ny marknad. VD Krister Roth,
som nyligen &r hemkommen darifran, berattar att denna affarsresa inte bara
blev framgangsrik utan ocksa en berikande erfarenhet pa manga satt och vis.

Eurolube utvecklar produkter for oljehantering pa fordonsverkstader och har under
arens lopp vuxit ordentligt och slagit sig in pd marknaden i en rad olika lander i olika
varldsdelar. Ifjol var det Nya Zeeland som blev erbévrat da Krister Roth fick med sig hem
ett distributérsavtal fran féretaget Petroleum Services Ltd i staden Hamilton. Under
samma tid gjordes ocksa forberedelser for att sla sig in pa marknaden i Afrika, ett
uppdrag som foll sig sjalvklart pa den anstallde Patrick Ntwari som talar flera av
spraken i Afrika. Afrikaprojektet ar fortfarande under bearbetning.

Precis som Kristers resa till Nya Zeeland i fjol, s& blev affarsresan till Iran for ca tva
veckor sedan en lyckad sadan. Iran ar en svar men intressant marknad, menar Krister,
som a&nda sag alla anledningar att férsoka.

-Det &r inte sa valdigt médnga som aker till Iran for att géra affarer, men jag tyckte det
fanns anledning att fors6ka. Man maste vaga. lran ar ett stort land med en relativt
valbargad befolkning. Resan blev nu inte bara framgangsrik for foretaget utan ocksa en
minnesvard erfarenhet fér mig personligen. Sedan slog det mig vilket vackert land Iran
verkligen ar, sager han.



Kiaravankar Ltd i staden Isfahan. Foretaget ar valetablerat inom branschen och saljer
liknande produkter som Eurolube tillverkar. Krister berattar att foretaget ansag att
Eurolubes produkter kunde bli ett viktigt komplement och parterna kom snart dverens
om ett samarbete.

-Det var lite annorlunda, for nar allt var klart sa férsvann deras ekonomiansvarige for en
stund och kom sedan tillbaka med ett riktigt tjockt kuvert och lade framfér mig. Sedan
sa de "du kan réakna om du vill”, smaskrattar Krister och fortsatter:

-Jag blev valdigt dverraskad och hade ju inte ens mojlighet att skriva ett kvitto just da.
Kontant betalning rakt éver bord var nagot nytt fér mig. Men de papekade att de litade
pa mig, att vi skulle leverera produkterna precis som vi hade kommit 6verens om.
Sedan skalade vi med lask eftersom alkohol &r bannlyst i Iran.

Krister Roth raknar med att det forsta arets férsaljning uppgar till ca 500 000 kr men att
den summan 6kar med tiden.
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