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Anna-Lena Rydelius valkomnar alla till sin gardsbutik. Foto: Jennie Larsson
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Vingeltorpets gardsbutik i Bjorkhyttan har fatt en stralande start sedan
premiaroppningen i héstas och lockar redan till sig kunder inte bara fran
Lindesberg utan dven runtom fran Mellansverige. Har finner man varor med
det lilla extra som man inte kan hitta i vilken butik som helst, bland
storsaljarna finns exempelvis farskinn och eldfat. - Det gar riktigt bra, éver all
forvantan, sager Anna-Lena Rydelius som tillsammans med sin man Stefan
driver gardsbutiken.



Gardsbutiken drivs pa hobbyniva av Anna-Lena vid sidan av sitt ordinarie jobb i en helt
annan bransch, som ansvarig p& Svensk Skadereglering i Orebro. Ett jobb som hon trivs
med och kommer fortsatta arbeta med aven i framtiden. Men efter att barnen flyttat
hemifran kdnde Anna-Lena att hon ville fylla tiden med nagot energigivande i vardagen.

- Jag borjade pyssla och binda vetebuketter fran egna &krar, som mina vanner kdpte
och gav bort till nara och kara, och det blev valdigt uppskattade presenter.

Vi har en ladugard har pa garden som jag bestamde mig for att stada ur och gora lite
mysig sa att jag skulle kunna forvara vetebuketterna dar inne och samtidigt ha en fin
plats att traffa upp mina vaninnor pa. Valdigt snabbt upptackte jag att det fanns ett
intresse fér detta och jag fick mycket positiva reaktioner pa den mysiga
ladugardsmiljon. Jag kénde att pa det har sattet far jag det basta av tva varldar.
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Anna-Lena pysslar garna med fina sma pasar till kunderna. Foto: Jennie Larsson

Med tiden vaxte idén fram om att starta en egen gardsbutik och ett par manader
senare kunde Anna-Lena sla upp ladugardsdorrarna for de férsta kunderna. Det var ett
stort steg for makarna att ta emot bes6kare pa sin privata slaktgard som de fatt ta 6ver
efter Stefans mormor och morfar.

- Vi go6r det tillsammans, och det har gatt jattebra. Stefan skéter den praktiska biten
som att se till att det finns ved till eldkorgarna utanfor bland annat mellan sina andra
gardssysslor, och stéttar mig med saker som behdvs till butiken, berattar Anna-Lena
och fortsatter:

- Det fanns ingen strategisk plan for butiken utan jag har gatt mer pa kansla, och I3tit
det vaxa fram med tiden.

Nar jag startade upp butiken gjorde jag vad jag sjalv tyckte var ett stort inkép av
doftljus, korgar och blommor. Jag har ju inte gjort ndgot sadan har tidigare sa jag tyckte
egentligen att jag kopt lite for mycket, men efter tvd och en halv vecka hade det mesta
salt slut! Det kom s& mycket folk, och hyllorna var nastan tomma sa reaktionen som jag
fick frdn kunderna blev: "0j, har fanns inte mycket”, berattar Anna-Lena med ett skratt.
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Pa kvallarna ser Stefan Rydelius till att eldkorgarna brinner fér att skapa en valkomnande stam
Anna-Lena berattar entusiastiskt om visionen hon haft for gardsbutiken.

- Man ska fa en upplevelse av lantlivet och garden Vingeltorpet som ar éver 100 ar
gammal. Nar man kommer in i den genuina ladugardsmiljon sa moéts man av
stamningsfull musik, fina saker och levande ljus for att skapa stamning, sedan brukar vi
bjuda pa ndgot extra som en kopp kaffe. Som kund ska man kanna att man gar hérifran
n6jd med sin pase med nagot fint som man képt med sig hem.

Trots att Coronaviruset haft sin framfart, sa har butiken anda haft en riktigt lyckad start.

- Jag tror situationen med Coronaviruset har gjort att folk har sékt sig ut till landet i
storre utstrackning an vanligt. Man kanner sig nog lite mer séker har. Jag tog det pa
storsta allvar fran borjan och gick ocksa ut tidigt i sociala medier med information om
vilka atgarder som vi har tagit fér att undvika spridning av viruset, som att begransa
antalet besdkare till max 6 peroner i butiken samtidigt. Det gjorde nog att folk kande
sig trygga med att bestka oss, sager Anna-Lena.
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Nu ar hyllorna fyllda med krukor, ljus och annat smatt och gott. Foto: Jennie Larsson

En stor utmaning har varit att hitta ratt produkter till bra priser, dd manga varor tagit
slut hos leverantérerna.

- Jag gor en del efterforskningar pa marknaden och har lyckats hitta vissa saker som
har salt valdigt bra, exempelvis har jag salt 30 farskinn pd ndgra manader! Folk dker
tiotals mil for att kopa produkter som man inte hittar éverallt. Jag har haft folk har fran
exempelvis Vasterds, Motala och Karlstad, men sjalvklart ar det manga Lindesbergare
har ocksa! En vanlig dag har jag i runda slangar mellan 30-40 kunder i butiken, berattar
Anna-Lena och fortsatter:

- En annan storséaljare ar eldfaten. Nar Coronaviruset har héarjat s& vill man umgas
utomhus och ha det mysigt. Dessa ar slutsadlda just nu men jag vantar in en leverans i
slutet av februari, och har redan 25 férbokningar!



https://lindenytt.com/app/uploads/2021/01/85.jpg

Farskinn ar en storsaljare i butiken. Foto: Jennie Larsson
Pa vagen har makarna haft hjalp av slakt och vanner som de vill tacka.

- Vi hade inte kunnat géra detta utan hjalp fran Anita och Ulrica som ar goda vanner,
och sa sjalvklart den narmsta familjen som stéttat och hjalpt oss.

Anna-Lena har en hel del framtidsplaner for Vingeltorpet, nagra som hon delar med sig
av redan nu.

- Vi har ju ocksa en loge som vi vill dppna upp. Forst kommer den rustas upp lite och
eventuellt 6ppna upp till varen. Dar kommer vi kunna fa plats med lite rottingmaébler,
kransar, blommor och urnor.

- Vi har aven ytterligare planer for Vingeltorpet men det dterkommer vi om nar det
narmar sig.

Butiken ar 6ppen helger och ett par kvallar i veckan som annonseras i forvag pa
Vingeltorpets Facebook och Instagram.
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