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Hosten 2012 tog Jocke Anderbert 6ver butiken Skyddsgrossisten, som
huvudsakligen riktar sig till kunder i jakt pa klédder och skor som tal lite extra
stryk. Vid sin sida har han haft storasyrran Annelie och syskonskapet tycks ha
inneburit framgang nar de slagit sina kloka huvuden ihop.- Vi har skapat en
kundvanligare butik med bredare service och sortiment, men vi vill anda ha
fler ben att sta pa innan vi ar helt nojda. Och vi vill fa bort stampeln att vi
bara finns for yrkesfolk, berattar Annelie Anderbert.

Med Jockes erfarenheter fran byggbranschen och Annelies erfarenheter att driva en
butik, har syskonen kompletterat varandra och skapat en ny yrkes- och fritidsbutik av
Skyddsgrossisten. Annelie 6ppnade och drev butiken Wilmas pa Kungsgatan mellan
aren 2000-2007 och nar brorsan Jocke tog 6ver Skyddsgrossisten hdsten 2012 var det



redan bestamt att hon skulle bli den som tog hand om butiken och kunderna at honom.
- Det ar inte riktigt min grej att sta i butik, sd jag haller mig lite i bakgrunden och
sysslar med andra saker, ler Jocke Anderbert.

- Man ser ganska tydligt att han inte trivs med att sta i kassan vid de tillfallen det hant,
skrattar Annelie.

Annelie poangterar att brodern har andra goda egenskaper som har varit till stor nytta.
- Nu har butiken en riktig entré. Tidigare var den ju gdmd pa norrsidan, séager hon.

- Och det fanns inte ens en entréskylt dar, bara en lampa som markerade att dar fanns
en dorr. Det var ju knappt ndgon som hittade in, inflikar Jocke.

Annelie berattar att lyhérdhet har varit ett viktigt redskap nar man haft siktet pa att
utveckla butiken fran att ha varit ganska anonym till att bli vad den ar idag.

- Man maste alltid lyssna pa vad kunden efterfrdgar. Om flera frdgar efter samma
produkt sa Iar man se till att den kommer med i sortimentet. Nu har vi ett mycket st6rre
sortiment av klader, skor och handskar an nar vi tog 6ver butiken, sager Annelie.

En av de stérre utmaningarna man har statt infér, och fortfarande jobbar pa, ar att bli
en butik som ar lika sjalvklar for gemene man som for huvudgruppen av kunder:
yrkesfolk.

- Férdelningen yrkesfolk och vanlig konsument ar ungefar 80/20 och dar hoppas vi bli
battre, sager Jocke.

Annelie berattar att det har varit svart att tvatta bort stampeln fran forr, att butiken
enbart ar for foretag och yrkesfolk som képer stora partier.

- Det hander fortfarande att nagon kikar in forsiktigt och fragar om de far komma in och
handla.

Vid sidan om butikens huvudsakliga inriktning pa skyddsklader, har man ocksa manga
uppdrag med foretagsprofilering, det vill saga att se till att kundens logotyp hamnar dar
den skall oavsett om det ar pa ett kladesplagg eller en firmabil.

- Men vi vill ha fler ben att std pa, tilldagger Jocke. Vi hoppas pd mer och battre
samarbeten med lokala foretag och kanske att vi skall satsa pd marknaden utanfor
kommun- och lansgransen i framtiden.

Han berattar att det kan bli aktuellt med en sadan satsning i samband med att
foretaget kdper upp ett annat féretag i branschen.

- Vi har fatt erbjudandet att ta 6ver ett foretag som finns i Mora och det skulle kunna bli
en satsning som tar oss ut i landet mer an idag, det vill sdga en resande saljare,
berattar Jocke.

Pa samma amne, att nd nya kunder ute i landet, kommer man aven att satsa pa
nathandeln via en ny hemsida som skall lanseras inom kort.



Har ni haft nagra férdelar av att ni ar syskon och vet var ni har varandra?

- Jag hari alla fall inga problem med det, att f& vara chef, skrattar Jocke Anderbert.
Han ar dock snabb att tilldgga att det mer handlar om ett delat chefskap, aven om han
faktiskt snarare ger Annelie titeln som chef vid det har "bygget”.
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